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Entregues

rellotge

Paack escurca el temps de lliurament
de les compres ‘on line’ a dues hores

PAULA MATEU
BARCELONA

Ningti no dubta que internet
ha revolucionat el sector del
comerg i cada cop s6n més els
consumidors que fan les seves
compres de productes de mo-
da, electronica o cosmética a
través de la xarxa. Fernando
Benito, Xavier Rosales i Vic-
tor Obradors en son usuaris i
hi van detectar que faltava
unasolucio que agilitzes I'en-
trega de paquets i escurcés els
terminis entre quan es fa la
compra i rep els productes a
casa.

Amb aquesta preocupacidal
cap es van decidir a desenvo-
lupar la idea de negoci i pre-
sentar-ho als responsables
d’una acceleradora de noves
empreses de Dubai que estava
de gira a Barcelona per buscar
candidates a participar en el
seu programa. Aquests tres
emprenedors, que no vénen
del sector de la logistica ni el
retail, tot i que hi han tingut
experiéncies  professionals
col-laterals, van convéncer el
jurat, van fer les maletes i van
passarquatre mesos al paisdel

golf Persic desenvolupant la
idea de negoci.

Enaquest perfode iambuna
injeccié de 30.000 dolars per
capitalitzar I'empresa, Beni-
to, Rosales i Obradors van
acabar de definir estrategica-
ment el projecte i van con-
tractar un equip de progra-
madors indis que van desen-
volupar la tecnologia -un
d’ells s’ha convertit en accio-
nista de I'empresa.

La solucio que ofereix Paack
ddna als usuaris dues opcions.
O bé reben el paquet amb els
productes que han comprat
per internet en un termini
maxim de dues hores, o bé es-
cullen el moment de I'entre-
ga, en franges de mitja hora.
La seva plataforma es basa en
tres elements: una aplicacié
mobil per als transportistes,
una web perque el comer-
ciant puguiveurel'estatdeles
entregues i una eina per als
usuaris que els permet fer el
seguiment de la comanda.

Undels fundadors de Paack,
Victor Obradors, remarca
queaquestasolucié represen-
ta una millora en el servei per
als consumidors, que poden

filar més prim quan indiquen
a quina hora volen rebre el
paquet, o rebre’l en menys
temps. Per als comerciants
també representa un avan-
tatge, segons Obradors, ja que
poden oferir un servei millo-
rat als clients -que no té per
qué substituir el que ja tenen-
idistingir-se respecteals seus
competidors.

L'emprenedor explica que
el projecte esti pensat per a
grans nuclis urbans, perqué
ésonesfanel 80% delescom-
presen liniaiperque la proxi-
mitat fisica permet mantenir
els terminis d’entrega per so-
ta de les dues hores.

Paack ja ha signat el seu pri-
mer contracte amb una mul-
tinacional delsector delacos-
metica. Ambaquesta, han co-
mencat a treballar a Madrid i

preveuen desembarcar a Bar-
celona aviat -totique, de tota
manera, a la capital catalana
ja treballen per a clients més
petits.

Segons Obradors, I'empresa
estaaramolt centradaadonar
unbon serveiaaquestamulti-
nacional, pero ja ha tingut
contactes amb altres clients
potencials. Les previsions
d’aquests tres joves empre-
nedors barcelonins passen
per consolidar-se a Madrid i
Barcelona aquest any, explo-
rar altres grans ciutats espa-
nyoles el 2016 i estar presents
aMuniciLondresendosanys.
Per suportar el creixement,
han iniciat una ronda de fi-
nancament amb la qual espe-
ren captar 250.000 euros que
els permetin augmentar
I'equip.




