KIBUC Lacadena de muebles Kibue prevé crecer un 15% este afio
yalcanzar una facturacién cercanaa los 50 millones de euros. Mien-
tras, prepara su expansion al resto de Espafa. Kibuc, con sede en
Cardedeu (Vallés Oriental), nacié en 1993 como central de compras
de unaveintena de empresas catalanas, aungue en el afio 2000 pa-
56 a constituirse como unafranquicia, apostando por el disefio pro-
pio. La firma, que cerré 2015 con unas ventas de 43 millones de eu-
ros, un 8% mas, cuenta con una plantilla de 510 personas y unared

de 52 tiendas, informa Efe.

0 Ferrocarrils de la Genera-
litat de Catalunya (FGC) ha fir-
mado un acuerdo con Cooltra
Motos para promover las mo-
tos eléctricas como comple-
mento del ferrocarril. Trabaja-
dores y usuarios de FGC ten-
dran un bono de 50 minutos en
el servicio Motorsharing.

COFFEE CENTER Laempre-
sa Coffee Center, con sede en
Aiguaviva (Girongs), facturd
seis millones en 2015 y prevé
mantener un ritmo de creci-
miento de entre un 15% y un
20% anual. La firma opera con
marcas como Fincafé, ltal Caffé
yAlma.

Paack capta recursos para
iniciar su internacionalizacion

pePARTO ExPRES, Dos fondos de capital riesgo entran en la 'start up; que prepara el
salto a Portugal para septiembre, con operaciones en Lisboa y Oporto.

Tina Diaz. Barcelona

Tras cerrar una ronda de in-
version de 400.000 euros en
septiembre del pasado afio,
Paack ha captado nuevos re-
cursos a través de una opera-
cién de serie A liderada por
dos fondos de capital riesgo
que han entrado en el accio-
nariado dela start up, especia-
lizadaenenlaentregaadomi-
cilio en menos de dos horas
de pedidos de comercio elec-
tronico.

La firma, que no ha revela-
do la identidad de los dos so-
cios financieros ni el importe
de la inversion, destinara los
fondos al desarrollo de su tec-
nologia y alaapertura de nue-
vos mercados.

La start up ha desarrollado
una plataforma de software
integrada con los comercios
online, que, a la hora de pagar

el pedido —excepto comida o
producto fresco—, ofrece al
cliente la posibilidad de reci-
bir el producto en menos de
dos horas 0 en un determina-
domomento del dia.

De Dubai a Barcelona
Pese a empezar a operar a fi-
nales de 2015 en Barcelona,
Paack llevaba tiempo prepa-
rando su puesta en marcha
desde Emiratos Arabes, don-
de fue seleccionada para par-
ticipar en el programa de ace-
leracién Turn8, en Dubai.
“Querfamos ir a una acele-
radora exiranjera para crear
un equipo internacional des-
de el principio”, dice Fernan-
doBenito, consejero delegado
yeofundador de Paackjuntoa
Xavier Rosales y Victor Obra-
dors. Los tres emprendedores
tenfan trabajo fijo, perolas ga-

nas de emprender les conven-
cieron para dejarlo y mudarse
seis meses a Dubdi.

Los fundadores controlan
més del 55% del accionatria-
do y el resto se reparte entre
Turn8, el operador portuario
DP World, los dos fondos de
capital riesgo, un famnily office
y seis inversores, que ya parti-
ciparon en la primera ronda.

Con sede en Barcelona y
oficina en Dubéi, Paack em-
plea a quince personas estd
presente en 22 ciudades espa-
fiolas a través de sus 700 men-
sajeros y opera con clientes
como El Corte Inglés, El Gan-

La plataforma
calcula que llegara
a los 2,5 millones
de facturacion

el afio que viene

so, Deporvillage, Media
Markt y L’Oreal, entre otros.
Paack compite con Seur, Co-
rreos, MRW o Amazon, que
ubicara en Barcelona un cen-
trode reparto exprés.

Sin transporte propio
Paack no tiene transportistas
ni vehiculos propios, sino que
hallegado a acuerdos con dis-
tintas mensajerias. “Tampoco
nos hace falta un centro logis-
tico; para la flota de mensaje-
ros cualquier pedido es ur-
gente porque ya les avisamos
con el iempo necesario para
cumplir las dos horas de en-
vio”, explica Benito.

La compaiiia cobra entre 6
v 9 euros al comercio por el
servicio de entrega exprés,
mientras que paga entre 5y
7,5 euros al mensajero. Cerca
de superar la barrera de los
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Thinking Forward XXI abre

una ronda de 500.000 euros

Artur Zanén. Barcelona

La idea surgi6 a partir del ac-
cidente de un vagén del Me-
tro de Barcelona sin pasajeros
una noche. Tras caer el siste-
ma de alta tension dejo de
funcionar la comunicacion de
las vias con el centro de con-
trol. “Existia un hueco tecno-
l6gico, con elementos delavia
que todavia eran de la prime-
ra mitad del siglo XX”, expo-
ne Mare Gisbert, fundador de
Thinking Forward XXI
(TEXXD). .

La compafiia, una spin-off
de la Universitat Politécnica
(UPC), tiene dos socios mas
(Ezio Cappelinoy Victor San-
chez), ademés de un grupo de
apoyo; entre todos ellos su-
man el 86% del capital. E114%
restante pertenece a Trans-

ports Metropolitans de Bar-
celona (TMB), entre otros.

La empresa publica encar-
g6 a la UPC un sistema para
elevar el grado de disponibili-
dad de la red, compuesta, en-
tre otros elementos, por 1.300
cambios de aguja y 1.400 cir-
cuitos de via. El sistema que
ha desarrollado TFXXI in-
tenta cambiar la forma de
mantenimiento tradicional:
pasar de un control a poste-
riori, siguiendo un calendario
fijo, a tna formula predictiva
en la que se actiie segun el es-

La ‘start up; que
factura 600.000
euros, predice
posibles averias en
redes de ferrocarril

tado real. “Esta opcion permi-
te elevar la disponibilidad de
la red y racionalizar los cos-
tes”, explica Gisbert.

Menos mantenimiento
“Hemos conseguido reducir
en un 45% los costes de man-
tenimiento asociados a siste-
mas de sefializacién y en un
50% los tiempos de paradas
por no disponibilidad”, afiade.

Ademas de TMB, sus clien-
tes son Ferrocarrils de la Ge-
neralitat (FGC), Adif en Cata-
lunya, el Metro de Bilbao y
Euskotren.

La empresa se cred en
2009, cuando los socios te-
nian entre 24 y 26 afios, aun-
que el negocio comenzo a de-
sarrollarse a mayor velocidad
a partir de 2012. El capital in-

ADANM MEDICAL Laempresa catalana Adan Medical ha cerrado
unarondadefinanciacién de 420000 euros que destinaraal disefio
de undispositivo que evitalas reacciones alérgicas graves. Adan Me-
dical ha desarrollado una funda que conecta los autoinyectores de
adrenalina con los teléfonos maviles de los pacientes que tengan
alergias para monitorizar su uso. La empresa presento el proyecto
en el foro de inversiénAccié 2015y logré que el fondo Venturangi Ca-
pital inyectara 170.000 euros en el proyecto, mientras que el resto
procede deinversores privados y financiacion puiblica.
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mil envios diarios, Paack pre-
vé ingresar 2,5 millones de eu-
rosen 2017, ]
Losplanes de internaciona-
lizacion de Paack empiezan
en Portugal, donde plantea
aterrizar en septiembre en
Lisboa y Oporto, de la mano
de tres clientes. Ademas,
quiere entrar en otras ocho

Victor Obradors, Xavier Rosales (de pie) y Fernando Benito. |

ciudades de Espafia antes de
acabar el afios.

“El mercado lusolo contro-
laremos desde Barcelona por
cercania”, dice Benito. En
cambio, la firma prevé abrir
oficina en los dos paises en los
que prevé entrar en 2017, en-
tre los que baraja Alemania,
Francia, Italia y Reino Unido.
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Mare Gispert y Ezio Cappeline, socios de Thinking Forward XXI. / Elena Ramén

yectado hasta el momento es
de 300.000 euros y ahora rea-
lizar4 una ronda valorada en
medio millon de euros, que
esperan cubrir con aportacio-
nes de los propios socios y con
financiacion bancaria. El

grueso de este importe se de-
dicard a aumentar la plantilla,
delas diez personas actuales a
las 20 previstas en 2018.

En 2015, la empresa factur6
600.000 euros y obtuvo bene-

ficios por primera vez. TFXXI
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prevé crecer un 30% anual
hasta 2018. Su reto es ofrecer
el producto a los servicios de
mantenimiento de transpor-
tes en diferentes ciudades,
aprovechando los casos de
éxito demostrado.



